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Υπηρεσία Ενίσχυσης της Επιχειρηματικότητας

«Έντυπο Καταγραφής Επιχειρηματικής Ιδέας»
	ΤΙΤΛΟΣ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΗΣ ΙΔΕΑΣ

Δώστε ένα όνομα στην επιχειρηματική σας ιδέα

	


	ΠΕΡΙΓΡΑΦΗ ΕΠΙΧΕΙΡΗΜΑΤΙΚΗΣ ΙΔΕΑΣ 
Δώστε μία σύντομη και όσο το δυνατό πιο σαφή περιγραφή της επιχειρηματικής σας ιδέας συνοψίζοντας τα πιο σημαντικά και κρίσιμα στοιχεία του επιχειρηματικού σχεδίου. Να συμπεριλάβετε την περιγραφή του (των) προϊόντος σας, της διανομής, της τεχνολογίας και γενικότερα τον τρόπο που η ιδέα παράγει χρήματα. 

	


	ΑΝΑΛΥΣΗ ΤΗΣ ΑΓΟΡΑΣ

	ΑΝΑΓΚΕΣ / ΤΑΣΕΙΣ ΤΗΣ ΑΓΟΡΑΣ
Περιγράψτε τις βασικές ανάγκες της αγοράς στις οποίες απευθύνεται η ιδέα σας, καθώς και τις σύγχρονες σχετικές τάσεις σε κοινωνικό, πολιτικό, θεσμικό ή ιδεολογικό επίπεδο. 

	


	ΤΜΗΜΑΤΟΠΟΠΟΙΗΣΗ  ΤΗΣ ΑΓΟΡΑΣ

Δώστε μία περιγραφή των τμημάτων της αγοράς στα οποία απευθύνεται η επιχειρηματική σας ιδέα. Δώστε τα συγκεκριμένα δημογραφικά, κοινωνικά και ψυχογραφικά χαρακτηριστικά του.

	


	ΑΝΤΑΓΩΝΙΣΤΙΚΟ ΠΛΕΟΝΕΚΤΗΜΑ

	ΑΝΤΑΓΩΝΙΣΜΟΣ

Περιγράψτε τον ανταγωνισμό σας. Περιγράψτε τα ανταγωνιστικά προϊόντα ή υπηρεσίες (ονομάστε τα, εάν αυτό είναι δυνατόν).

	


	ΑΝΤΑΓΩΝΙΣΤΙΚΟ ΠΛΕΟΝΕΚΤΗΜΑ

Ποιο θεωρείται ότι είναι το κυριότερο ανταγωνιστικό σας πλεονέκτημα (σε σχέση και με τους κύριους ανταγωνιστές σας). Τι είναι αυτό που προσφέρετε το οποίο δεν το προσφέρουν οι ανταγωνιστές σας; Πως ξέρετε ότι το προϊόν σας είναι πιο ανταγωνιστικό (επιλύει καλύτερα το πρόβλημα ή δημιουργεί ισχυρότερη συναισθηματική έλξη/σύνδεση) σε σχέση με αυτό των ανταγωνιστών σου. 

	


	ΕΙΚΟΝΑ ΚΑΙ ΠΡΟΩΘΗΣΗ

	Περιγράψτε την εικόνα που στοχεύετε να δημιουργήσετε για το προϊόν / υπηρεσία σας και την επιχείρησή σας συνολικά. 

	


	Με ποιο τρόπο σκοπεύετε να προωθήσετε το προϊόν / υπηρεσία σας στην αγορά στόχο;  

	

	ΑΝΘΡΩΠΙΝΟ ΔΥΝΑΜΙΚΟ

	ΣΤΕΛΕΧΩΣΗ
Περιγράψτε της ανάγκες σας σε ανθρώπινο δυναμικό, ειδικότητες, εξειδικευμένες γνώσεις.

	


	ΠΑΡΑΓΟΝΤΕΣ ΕΠΙΤΥΧΙΑΣ  - ΚΙΝΔΥΝΟΙ

	ΒΑΣΙΚΟΙ ΠΑΡΑΓΟΝΤΕΣ ΕΠΙΤΥΧΙΑΣ – ΚΙΝΔΥΝΟΙ 

Περιγράψτε, εν συντομία, τους κυριότερους παράγοντες επιτυχίας της επιχειρηματικής σας ιδέας, τους βασικούς κινδύνους και απειλές που ενδέχεται να επηρεάσουν την αποτελεσματική υλοποίησή της και τους τρόπους αντιμετώπισης/διαχείρισης των κινδύνων αυτών. Υπάρχει στρατηγική εξόδου;

	


	ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΟΣ ΣΧΕΔΙΑΣΜΟΣ

	Εκτιμήστε και παρουσιάστε για περίοδο 5 ετών από την έναρξη υλοποίησης της ιδέας τα παρακάτω:

· Το Κόστος της Επένδυσης (εγκατάσταση και ανάπτυξη επιχείρησης μέχρι την πλήρη λειτουργία) και τις Πηγές Κεφαλαίου που θα χρηματοδοτήσουν το κόστος αυτό.

· Τις Πωλήσεις ( τζίρο) δηλαδή τα έσοδα της επιχείρησης από κάθε κανάλι /πηγή εσόδων
· Ανάλυση Νεκρού Σημείου




	Περιεχόμενα:

	1. Προϋπολογισμός Έναρξης

	2. Χρηματοδοτικό Σχήμα

	3. Πωλήσεις

	4. Αποτελέσματα Χρήσης

	5. Ανάλυση Νεκρού Σημείου
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